DPTO. COMERCIAL
    SeGesMan
ASESOR/A:   


                                
Semana del    al    de              de 2.010         

PRESUPUESTO SEMANAL DE VENTAS:
	RAMOS
	VIDA
	SALUD
	MULT./DIV.
	FAMILIAR
	OTROS
	SEGESMAN
	TOTALES

	PZAS./CTTOS.
	
	
	
	
	
	
	

	PRIMAS EN €
	
	
	
	
	
	
	


VENTAS SEMANALES REALIZADAS:
	Nº
	FECHA
	ASEGURADO
	TELEF.
	RAMO
	PRIMA €

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	

	8
	
	
	
	
	

	9
	
	
	
	
	

	10
	
	
	
	
	

	11
	
	
	
	
	

	12
	
	
	
	
	


REALIZADO SEMANAL DE VENTAS:
	RAMOS
	VIDA
	SALUD
	MULT./DIV.
	FAMILIAR
	OTROS
	SEGESMAN
	TOTALES

	PZAS./CTTOS.
	
	
	
	
	
	
	

	PRIMAS EN €
	
	
	
	
	
	
	


OTROS OBJETIVOS SEMANALES

	CONCEPTOS
	OBJETIVOS
	REALIZADOS
	CONSEGUIDOS

	CENTROS INFLUENCIAS
	
	
	

	COLABORADORES
	
	
	

	CLIENTE/REFERENCIAS
	
	
	

	PREVECIMIENTOS
	
	
	

	PROYECTOS PRESENT.
	
	
	


REALIZADO MENSUAL DE VENTAS:

	RAMOS
	VIDA
	SALUD
	MULT./DIV.
	FAMILIAR
	OTROS
	SEGESMAN
	TOTALES

	PZAS./CTTOS.
	
	
	
	
	
	
	

	PRIMAS EN €
	
	
	
	
	
	
	


ENTREVISTAS SEMANALES DE VENTAS:

	Nº
	FECHA
	HORA
	RAMO
	NOMBRE
	REF.
	RES.

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	

	8
	
	
	
	
	
	

	9
	
	
	
	
	
	

	10
	
	
	
	
	
	

	11
	
	
	
	
	
	

	12
	
	
	
	
	
	

	13
	
	
	
	
	
	

	14
	
	
	
	
	
	

	15
	
	
	
	
	
	

	16
	
	
	
	
	
	

	17
	
	
	
	
	
	

	18
	
	
	
	
	
	

	19
	
	
	
	
	
	

	20
	
	
	
	
	
	

	21
	
	
	
	
	
	

	22
	
	
	
	
	
	

	23
	
	
	
	
	
	

	24
	
	
	
	
	
	

	25
	
	
	
	
	
	

	26
	
	
	
	
	
	

	27
	
	
	
	
	
	

	28
	
	
	
	
	
	

	29
	
	
	
	
	
	

	30
	
	
	
	
	
	

	31
	
	
	
	
	
	

	32
	
	
	
	
	
	

	33
	
	
	
	
	
	

	34
	
	
	
	
	
	

	35
	
	
	
	
	
	

	36
	
	
	
	
	
	

	37
	
	
	
	
	
	

	38
	
	
	
	
	
	

	39
	
	
	
	
	
	

	40
	
	
	
	
	
	


FECHA:

FIRMA ASESOR/A






FIRMA DTOR. EQ. ASESORES
